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CHCEMY OFEROWAC NOWE
ROZWIAZANIA

Z Malgorzata Anczewska, prezeska iWealth
Family o kupnie nieruchomosci, sztabkach
ztota, fundacjach rodzinnych i ksztalceniu na
amerykanskich uczelniach Ivy League
rozmawia Piotr Gajdzinski.

Matgorzata Anczewska
prezeska iWealth Family

Piotr Gajdzinski: Jak mozna w jednym zdaniu
opisa¢ to, czym zajmuje sie iWealth Family?
Pytam o to, bo w portfolio Waszych ustug sa
i produkty stuzace rozwojowi biznesu,
i nieruchomosci, edukacja dzieci, nawet produkty
kolekcjonerskie...

Matgorzata Anczewska: Przychodzi mi do glowy
angielskie stowo, ktore zresztg w ciggu ostatnich
lat stato sie w Polsce bardzo popularne, wiec
pozwole sobie sie nim postuzy¢ — hub. iWealth jest
hubem skupiajgcym wiele rdéznych obszarow
i zaspokajajacym wiele potrzeb zamoznych
klientéow. Tu od razu zaznacze, ze te potrzeby
rosng. Na poczatku lat dziewiecdziesigtych one
ograniczaty sie z reguty do wybudowania duzego,
wygodnego domu w jakiejS modnej dzielnicy,
dobrego samochodu, wakacji w popularnym
kurorcie. Dzisiaj sg znacznie szersze i obejmujg
nie tylko bezpieczne, efektywne Ilokowanie
nadwyzek finansowych, ale takze realizacje
swoich pasji, czy tez na przyktad ksztatcenie
dzieci na najwyzszym Swiatowym poziomie.
Staramy sie temu sprosta¢ dziatajac wedtug
filozofii ,wszystko w jednym miejscu, wszystko
pod jednym dachem”, bo dla klientow to jest po
prostu wygodne.

Piotr Gajdzinski: To sprobujmy na poczatek
sportretowac klienta iWealth Family.
Matgorzata Anczewska: Nasz ,modelowy” klient

to mezczyzna - cho¢ rosnie liczba kobiet
robigcych kariere w biznesie, to jednak na razie
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dominujag mezczyzni - w wieku ponad
piecdziesieciu lat, przedsigbiorca. Nasz klient
zgromadzit juz catkiem pokazny kapitat i teraz
szuka sposobow jego efektywnego
zabezpieczenia. Mamy tez klientow starszych,
ktérzy pracujgc ciezko przez lata zbudowali
naprawde dobre przedsigbiorstwa, Swietnie
zarzadzane, oferujace dobre produkty lub ustugi,
ktore czesto sg cenione nie tylko w Polsce, ale
i zagranicg. Ci ludzie stajg teraz przed
koniecznoscia przekazania tych przedsigbiorstw
mtodszemu  pokoleniu.  Problem  sukcesiji
w polskim biznesie nabrzmiewa, bo ludzie, ktorzy
zaczynali dziata¢ na przetomie lat
osiemdziesigtych i dziewiecdziesigtych sg juz
w dos¢ zaawansowanym wieku i teraz chca
odpocza¢, posmakowa¢ normalnego, nie
obcigzonego ciggta pracag zycia, ale bardzo im
zalezy, aby dzieto ich zycia przetrwato...

Piotr Gajdzinski: Do kwestii sukcesji jeszcze
wroécimy, pozostanmy na razie przy klientach.

Malgorzata Anczewska: Sg oczywiscie wsrod
nich przedsiebiorcy, ktorzy dopiero rozwijajg
swoje firmy i ktorzy obok lokowania nadwyzek
finansowych poszukujg réwniez finansowania.
Stad w naszej ofercie takie jego formy jak na
przyktad leasing, kredyty, pozyczki, a takze
— dzisiaj, gdy zostaty wreszcie odblokowane
fundusze z Krajowego Funduszu Odbudowy
- potezne Srodki unijne, ktére dobrze
wykorzystane przyczynig sie do znacznego
zwiekszenia konkurencyjnosci polskich firm.
Oferujemy tez naszym klientom pomoc prawno-
podatkowa. Poza klientami, ktorzy prowadzg
swoje biznesy obstugujemy rowniez prawnikow,
lekarzy i wybitnych specjalistow innych zawodow,
ktorzy takze chcg chroni¢ i pomnaza¢ swoje
oszczednosci.

Piotr Gajdzinski: Porozmawiajmy o Waszej
ofercie  dotyczacej nieruchomosci. Polacy
uwielbiajg ten rodzaj inwestyciji.

Malgorzata Anczewska: To prawda. Ze
Swiatowych badan wynika, ze zamozni ludzie
inwestujg w nieruchomosci mniej wiecej 15
procent swojego majatku, ale w Polsce ten
wskaznik jest wyzszy, czesto znacznie wyzszy.
Postanowilismy wyjs¢ naprzeciw tym potrzebom,
bo to moze byc¢ dobry sposéb dywersyfikowania



majatku. Wielu naszych klientow chetnie kupuije
na przyktad dziatki budowlane Ilub tereny
inwestycyjne i robi to tylko po to, aby intratnie
ulokowac czesé swojego kapitatu. Ale sa tez tacy,
ktérych interesuje atrakcyjna dziatka gdzies nad
morzem, na Mazurach lub w gorach, bo tam chcg
mie¢ albo wakacyjny dom, albo apartament.

Piotr Gajdzinski: Czyli jesli za kilka dni zgtosze sie
do Pani i powiem, ze chce byc¢ witascicielem
zamku w Malborku, to Pani dla mnie ten zamek
kupi...

Matgorzata Anczewska: Nie, dawna krzyzacka
stolica nie jest na sprzedaz, wiec nie bede
roztaczata przed panem wizji, ktora i tak jest nie
do zrealizowania. Natomiast jesli pana zyczenie
bedzie bardziej realistyczne, to oczywiscie
natychmiast sie tym zajmiemy. Takze jesli bedzie
chciat pan stac¢ sie wtascicielem nieruchomosci
zagranicg, na przyktad w Hiszpanii, ktéra
w ostatnich latach cieszy sie bardzo duzym
zainteresowaniem wsrod zamoznych Polakow.
Jesli byt pan na urlopie na przyktad w Marbelli i to
miejsce spodobato sie panu na tyle, ze chciatby
pan tam kupi¢ dom Ilub apartament, to my te
transakcje  przygotujemy. Umowimy pana
z zaufanym agentem nieruchomosci, w ciggu
dwoch-trzech dni, obejrzy pan dziesie¢ lokalizacji
i jesli dokona pan wyboru, to dostanie pan do
podpisania gotowag, dobrze i uczciwie
przygotowang umowe. By¢é moze podpowiemy
rowniez korzystne dla pana rozwigzania
finansowe, bo moze sie okazac, ale to juz zalezy
od indywidualnej sytuacji, ze w Hiszpanii, ktora
lezy w Strefie Euro i ma nizsze niz Polska stopy
procentowe korzystniejsze jest sfinansowanie
zakupu nieruchomosci z kredytu niz za gotowke.
ljuz...

Piotr Gajdzinski: Tak samo wyglada to rowniez
w przypadku ziota? Oferujecie inwestycje

w fizyczne ztoto, co tez cieszy sie wsrod Polakow
rosngcym zainteresowaniem.

Malgorzata Anczewska: Spotka F-Trust iWealth
ma w swojej ofercie wiele funduszy inwestujgcych
na przyktad w kopalnie ztota, ale niektdrzy klienci
chca mie¢ fizyczne ztoto, czyli na przyktad chcg
kupi¢ sztabki tego kruszcu, albo monety.
Zainteresowanie tego typu inwestycjami wzrosto,
co jest efektem polskich przyzwyczajen, wzrostu

IWEALTH NEWS 24/2024

cen ztota na rynkach swiatowych, ale takze
niepewnosci, z ktérg chocéby z racji wojny za
naszg wschodnig granicg obecnie sie borykamy.
Jesli do naszego doradcy zgtosi sie klient
zainteresowany zakupem fizycznego ztota, to
pomozemy mu podjac¢ dobrg, racjonalng decyzje.
Ona przede wszystkim bedzie dotyczyta tego jak
duza czes¢ swoich aktywow powinien
zainwestowa¢ w ztoto. Niech to bedzie
powiedzmy 5 procent. Nastepnie doradzimy, czy
lepiej kupi¢ sztabki ztota, ktére sa bardzo
efektowne - ktdéz nie chciatby mie¢ Kkilku
Swiecgcych sie sztabek - ale nie zawsze
najlepsze, bo by¢ moze lepiej kupi¢ ztote monety.
A pozniej skontaktujemy klienta z renomowanym
sprzedawca, bo w Polsce jest dzisiaj wiele firm
majacych w swojej nazwie stowo ,mennica”, ale
liczba renomowanych, godnych najwyzszego
zaufania dostawcow jest niewielka. Co wazne,
dzieki naszemu posrednictwu klient ma szanse
kupic ztoto taniej niz gdyby sam negocjowat cene.

Piotr Gajdzinski: W ofercie iWealth Family, co
szczegolnie mnie zainteresowato, jest punkt pod
nazwg ,edukacja dzieci”. Co to oznacza?

Matgorzata Anczewska: Coraz wiecej Polakow
przywigzuje wage do wyksztatcenia swoich
dzieci, a ich marzeniem jest to, aby corka lub syn
ukonczyli na przyktad jedng z uczelni tzw. Ivy
League, czyli Ligi Bluszczowej grupujgcej osiem
najlepszych amerykanskich szkot wyzszych,
w tym miedzy innymi Harvard, Yale, Columbia czy
Princeton. To, nawiasem mowigc, znakomita
inwestycja w przysztos¢. Dostanie sie na jedng
z tych osmiu prywatnych uczelni jest trudne i nie
chodzi tylko o wysokos$¢ czesnego, ale rowniez
o odpowiednie przygotowanie kandydata. Trzeba
sie tym zajg¢ wczesnie, nie dopiero w czwartej
klasie liceum, bo system rekrutacji na
amerykanskich uczelniach jest inny niz w Polsce,
wymaga wiec innego przygotowania. W tej chwili
iWealth Family nie oferuje jeszcze tej ustugi, ale
starannie sie do tego przygotowujemy. Mam
nadzieje, ze niebawem uda nam sie jg wdrozyc.
Duzym sukcesem cieszy sie natomiast inna nasza
ustuga, czyli adresowana do mtodziezy edukacja
ekonomiczna. Niestety, wiedza Polakow w tym
zakresie jest nadal na dosc¢ niskim poziomie,
a wielu naszych klientow - dotyczy to na przyktad
0soOb, ktore mysla o przekazaniu firm swoim



corkom lub synom - chce ich wyposazyc
w wiedze dotyczaca gospodarki i ekonomii.
Bardzo nas to cieszy, mamy w tym swoj interes,
bo wiemy, ze klient majacy wiedze ekonomiczng
podejmuje bardziej Swiadome decyzje.
Organizujemy wiec dla tych ludzi webinary,
spotkania, sesje i cieszg sie one sporym
zainteresowaniem. Planujemy dalszy rozwdj tej
ustugi, ale pracujemy tez nad kolejnymi
propozycjami, ktore zresztg czesto podpowiadajg
nam sami klienci. Chodzi na przyktad o rynek
sztuki. Coraz wiecej zamoznych Polakoéw chce
inwestowa¢ w dzieta sztuki i mamy nadzieje ich
w tym wspomagac.

Piotr Gajdzinski: To wro¢my do sukcesji, o ktorej
juz Pani wspomniata. Wreszcie doczekaliSmy sie
w Polsce ustawy o fundacjach rodzinnych...

Malgorzata Anczewska: Tak, ustawa weszta
w zycie w maju ubiegtego roku i chyba
zainteresowanie nig przerosto oczekiwania, bo
dzisiaj mamy juz zarejestrowanych ponad tysigc

fundaciji rodzinnych. Nic dziwnego, bo to dobra,
bardzo korzystna forma prawna. iWealth Family
pomaga klientom zatozy¢ takg fundacje
- wspotpracujemy w tym zakresie
Z renomowanymi kancelariami prawnymi — a takze
zarzgdzamy inwestycjami fundaciji. | mysle, ze ma
to gteboki sens, bo doskonale znamy naszych
klientéw, ich sytuacje finansowa, ambicje, mamy
dtugoletnie doswiadczenie, a wiele produktow
- w tym Fundusze Inwestycyjne Zamkniete
i strategie asset management - oferowanych
przez F-Trust iWealth jest bardzo pomocne
w efektywnym zarzadzaniu rodzinnym majatkiem.
Wszystko to pokazuje, ze nasza nazwa - iWealth
Family — nie jest przypadkowa, bo chcemy by¢
z rodzing, wspomagac¢ ja w ochronie majatku
i jego pomnazaniu, pokazywac nowe rozwigzania.

Matgorzata Anczewska

Niniejszy materiat — F-Trust iWealth News (dawnej iWealth Management Sp. z 0.0.) - nie stanowi doradztwa inwestycyjnego ani rekomendacji inwestycyjnej i ma wytacznie charakter
informacyjny oraz promocyijny, a takze nie stanowi oferty ani zaproszenia do sktadania ofert w rozumieniu przepisow Kodeksu cywilnego. Informacje zawarte w niniejszym materiale
nie mogg stanowic¢ wytgcznej podstawy do skorzystania z ustug oferowanych przez Spotke lub do podijecia jakiejkolwiek decyzji inwestycyjnej. Spotka ani Towarzystwa, ktorych
materiaty sg publikowane nie ponoszg odpowiedzialnosci za decyzje podjete w oparciu o informacje uzyskane w wyniku korzystania z niniejszego materiatu. Inwestowanie
w fundusze inwestycyjne wigze sie z ryzykiem utraty czesci badz catosci zainwestowanego kapitatu. Wymagane przepisami prawa informacije o Spotce oraz swiadczonych ustugach,
w tym o ryzyku zwigzanym z oferowanymi instrumentami finansowymi udostepniane sg na stronie internetowej iwealth.pl, w serwisie transakcyjnym iWealth Online lub w formie

papierowej przed rozpoczeciem $wiadczenia ustug.
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